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Quota di 
partecipazione
250,00 € + IVA az. associate

300,00 € + IVA az. non associate

Durata
7 ore

Formazione  
in presenza
RAVENNA, 6 marzo  

PIACENZA, 30 maggio  

REGGIO EMILIA, 7 giugno  

PARMA, 25 giugno  

RIMINI, 24 ottobre  

CESENA, 11 novembre        

Iscrizione
Vedi le modalità alle pagine 4 e 5

RIORGANIZZARE IL MAGAZZINO PER INCREMENTARE LE 
VENDITE

Docente
Per le sedi di Piacenza, Ravenna, Cesena e Rimini: Davide Lega, divulgatore, formatore e consulente in ambito logistica e lean manufacturing 
specializzato nella tecnica 5’S. Ha aiutato con oltre 400 corsi e consulenze svolti negli ultimi sette anni, Enti di Formazione e Aziende a formare 
studenti e dipendenti nell’organizzazione al meglio dei magazzini e dei flussi logistici con le migliori tecniche ed è specializzato nella tecnica 
giapponese di riordino 5’S. Ama la divulgazione e per questo scrive libri, articoli e collabora con il principale collettore di notizie logistiche “Gazzetta 
Logistica”.
Per le sedi di Parma e Reggio Emilia: Flavio Franciosi – Formatore e consulente aziendale per le tematiche inerenti i processi di supply chain 
management, gestione ed organizzazione dei magazzini, approvvigionamenti, modelli e sistemi di previsione di vendita e gestione delle scorte. 

OPERATIONS & 
SUPPLY CHAIN

78 F O R M A Z I O N E  2 0 2 4

Il tempo di consegna è fondamentale nell’accontentare i nostri clienti. 
Quante volte però abbiamo ritardi a causa della cattiva organizzazione del nostro magazzino? 
Siamo inoltre consapevoli di come le nostre aziende concorrenti stanno gestendo la loro logistica, i loro spazi, i loro prodotti stoccati? 
Siamo in grado di autovalutarci su questi temi dandoci un punteggio aziendale? 
Scoprilo in questo corso! 

Obiettivi
Obiettivo del corso è quello di fornire concetti innovativi della logistica moderna al fine di velocizzare i ricevimenti e le spedizioni per ridurre il 
tempo di Lead time complessivo ed incrementare così il potenziale di vendita, il tutto a costo zero. 

Destinatari
Il corso è indirizzato agli imprenditori, responsabili, manager che vogliono capire se la loro logistica sia veloce o lenta e recuperare così potenziale 
di vendita.  

Contenuti 
 • I trend della intra-logistica moderna 
 • Presentazione dei benchmark aziendali 
 • Spiegazione su cosa fare o non fare per scalare la classifica  
 • Test di valutazione e spoglio risultati 
 • Discussione e presentazione case history di insuccesso e di successo


